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Controlam uma cadeia Plataformas que

Possuem habilidades o
e especitiCa empresas [l ~
super especializadas P P facilitam a operacao de

tradicionais que

geralmente ndo coordenam diversas
conseguem sobreviver funcdes para criar um onde empresas do tipo

por conta propria. oroduto ou servico. "ponto" e "linha" se
conectam.

um ecossistema




INVERSAO DOS MODELOS DE NEGOCIO

FIGITAL

Era Industrial - Broadcasting Produto ou Servico
de Produto resolve que Problema?



INVERSAO DOS MODELOS DE NEGOCIO

MERCADO ATUAL/FUTURO

MERCADO TRADICIONAL

 Foco em Produto/Servico

e Focoem Usuariose

. : Provedores
e (Campanhas Tradicionais

. Branding  Efeitos de Rede

 Menor Dependéncia de * Engajamento & Retencao

Dados em Tempo Real * Dados e Personalizagao

- Canais de Distribuicso e« (Colaboragoes e Parcerias



INVERSAO DOS MODELOS DE NEGOCIO

Vai liderar o mercado
quem aprender mais
rapido que o contexto

dos mercados que
participam.




O QUE ESTA POR VIR?

Como a IA realmente é

BIG DATA ANALYTICS DECISIONS
Algoritmos de recomendagdo que

ajudam a conectar usuarios com
produtos/servicos de interesse,
aumentando a relevancia e
engajamento.

Utilizar dados coletados nas
plataformas para segmentar
o publico e personalizar ofertas e
comunicagoes.




OBRIGADO!

GUILHERME ARTILES
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